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구 분 강소기업 중견기업

업종 바이오 전자(상장기업)

매출액 / 인원 8억 원 / 10명 6,000억 원 / 5,000명

협력 사유 사업 확대 및 성장 발전 신규 사업 발굴

협력 내용

§ 중견기업이 강소기업에 지원하는 내용
 - 투자, 중견기업 건물 일부를 연구소로 무상사용
 - 중견기업 공장내 강소기업 제품 제조를 별도 시설 및 라인 
   설치, 제조대행 및 품질관리 
 - 중견기업 해외법인 협력 등

§ 강소기업이 중견기업에 제공하는 내용
  강소기업의 일부 지분을 중견기업에 제공
  강소기업의 기술유출, 기술도용, 경영권 지배 없음

투자 및 전략적 
협력 후

강소기업 성장

 - 기업가치 약 2.5배 증가, 매출 약 4배 증가
 - 일본에 합자법인 설립(기술출자), 독일법인 설립, 수출국가 증가
 - 건강 관련 신제품 양산 준비중
 - 상장 준비중(특례상장)

투자 및 전략적 협력 소개
 www.techinvest.kr(www.전략투자.com) 

          

          

1. 협력주체

❍ 중소(강소)기업  : 차별화되고 경쟁력과 미래 비전을 가진 중소기업

❍ 중견ž대기업 : 강소기업과 협력하여 신규사업(신수종사업) 발굴희망 기업

중견·대기업-중소(강소)기업간 Win-Win 성장

2.  협력사례
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3. 투자 및 전략적 협력 사업 설명회 사례 (2018-19)

❍ 삼성전자 주관 “비즈(Biz)기술 설명회” 5회

매회 5~6개 중소기업, 50~70여 삼성전자 1차 협력기업 대상으로 사업 설명

❍ KDB산업은행 주관 “TechConnect day” 5회

약 40~50여개 중견기업 및 VC 대상, 매회 5개 중소기업이 사업 설명

(2019년 비즈하스피탈 소개 중소기업-중견기업 간 협력계약 1건 체결)

❍ 서울지방중소벤처기업청 주관 사업설명회 10회

중견·대기업, VC 등 투자자 대상 매회 5~10개 중소기업이 사업 설명

4. 투자 및 전략적 협력 업무진행 절차 

   - 중견·대기업 : 강소기업에 투자, 공장 건물 및 시설 사용, 마케팅, 브랜드, 

                  제품 등의 구매, 기타 상호 협의하여 협력 내용 결정

   - 강소기업   : 중견·대기업에 지분제공 등 협력내용 협의 

5. 「투자 및 전략적 협력을 위한 TechConnect Day」 주최기관 소개 

 가. 한국벤처캐피탈 협회 및 KDB산업은행 : 홈페이지 참조

 나. ㈜비즈하스피탈 소개 : www.techinvest.kr 

Ÿ 한국거래소 및 한국벤처캐피탈협회 M&A 기관 

Ÿ MAINBIZ, 수출바우처기업(중소기업진흥공단)

Ÿ 기술거래기관(산업통상자원부)

Ÿ 연구개발서비스업(미래창조과학부), 환경컨설팅회사(서울특별시)

Ÿ 온라인 기술문제 해결플랫폼(www.k-technavi.kr 산업통상자원부) 구축 및 운영 중 

Ÿ 투자 및 전략적 협력 플랫폼(www.techinvest.kr) 구축 및 운영 중

Ÿ 중소기업, 중견기업, 대기업 등 약 400개 기업 대상 해외진출(공장진출, 기술수출, 

법인설립), 기술거래·사업화, 기술문제해결 등 컨설팅 수행


